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De produtor a vendedor: O caminho
para o sucesso na industria
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APRESENTACAO
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CHURRASQUEIRAS




De produtor a vendedor

= “Produzir é simples, vender sendo competitivo e ter lucro é a dificuldade”
= O que de fato o nosso cliente quer?

* Foco em duas coisas igualmente importantes: Garantia da satisfacao do
cliente e lucro.
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De produtor a vendedor

= E como nds conseguimos isso ?

e Tecnologia
— Especializagao

EUTE PAI FELIZ DIA DOS
CHURRASQUEIRAS
APARTIRDE

12x'.§~f\'%
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AVISTARS 199,90
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De produtor a vendedor

* Mudan¢a no modelo de negdcio

* Mudanc¢a de foco;
— Produzir churrasqueiras x Entregar churrasqueiras;

* Proporcionar comodidade, seguranca da compra e satisfacao com acabamento final;

* Resolver problemas e objecoes.

'wh
EUTE PAI

SUBIMOS EMONTAMOS,

LICUEPARA CENTE!
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De produtor a vendedor

= Novos produtos e novos mercados;

* Desenvolvimento de novos produtos
— Emprego e desenvolvimento de tecnologia para criacao de moldes exclusivos;
* Capacidade de criacao e adaptacao de novos produtos e produtos existentes.
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De produtor a vendedor

* Desenvolvimento de novas tecnologias aplicadas ao concreto
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De produtor a vendedor

= Gerando novos negocios

* Novos clientes;
— Novos modelos de atuacgao;

* Foco na solucao.
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Conclusao

* Foco na Produc¢ao < Foco na venda

" Percepc¢ao de mercado e foco no desejo do cliente

= Conhecer tanto o seu cliente a ponto de gerar uma demanda natural
= Pensar em modelos de negdcio mais do que em meios de producao
" Inovar focando no resultado

“A melhor maneira de prever o futuro é cria-lo”(Peter Drucker)
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Muito obrigado !




